
 

 

 

 

greentech - Warburgstraße 50 – 20354 Hamburg - karriere@greentech.energy - www.greentech.energy 

 Junior Sales & Account Manager (m/w/d) 

greentech ist ein wachsendes Hamburger Unternehmen, aktiv im Bereich Erneuerbare Energien. Als 

Betriebsführungsunternehmen für Photovoltaik-Anlagen kümmern wir uns um alle technischen und kaufmännischen 

Aufgaben, die im Zusammenhang mit dem Betrieb von Solarkraftwerken stehen. Zudem sind wir als 

Beratungsunternehmen für Kunden innerhalb der Erneuerbare Energien Branche tätig. 

Wir suchen ab sofort einen engagierten Junior Sales & Account Manager (m/w/d) als Verstärkung unserer Vertriebs- 

und Marketingabteilung. 

Ihre Aufgaben: 

• Kalkulation und Erstellung von kunden- und projektspezifischen Angeboten 

• Bearbeitung und Koordination von Ausschreibungen 

• Operative Kundenbetreuung 

• Unterstützung der Key-Account Manager im Bestandskundengeschäft 

• Betreuung und Ausbau von Kooperationen, Netzwerken und Multiplikatoren 

• Vorbereitung, Durchführung und Nachbereitung von Messen, Konferenzen und Kampagnen 

• Projektbasierte Produktentwicklung und Produktmanagement 

• Unterstützung bei strategischen Markt- und Wettbewerbsanalysen 

• Unterstützung bei Sonderprojekten im Bereich Sales, Marketing und PR 

• Selbstständige Korrespondenz und Kommunikation mit Kunden, Partnern und sonstigen Stakeholdern 

• Administrative Tätigkeiten im Bereich Marketing und Vertrieb 

• Wahrnehmung von Ortsterminen bei Kunden, Solarparks oder Dienstleistern im In- und Ausland 

Unsere Anforderungen an Sie: 

• Studienabschluss oder Ausbildung in einem kaufmännischen oder technischen Bereich 

• Erste Berufserfahrung im Marketing oder Vertrieb sowie Projektmanagement (auch durch Praktika oder 
Werkstudententätigkeit) 

• Eigenverantwortliche, sorgfältige und zuverlässige Arbeitsweise 

• Pragmatische Arbeitsweise bei kontinuierlich hoher Qualität 

• Lust auf nachhaltige Vertriebsarbeit und hohe Abschlussquoten 

• Teamplayer, Freude an Team-interner und team-übergreifender Zusammenarbeit 

• Professionelles und verbindliches Auftreten 

• Gute Kenntnisse in MS Office Anwendungen 

• Sehr gutes Deutsch & Englisch in Wort und Schrift 

Wir bieten: 

• Interessante Projekte 

• Flexible Arbeitszeiten 

• Ein tolles Team und flache Hierarchien 

• Möglichkeiten Ihre Qualifikationen durch Weiterbildung und Schulungen zu erweitern 

• Eine wettbewerbsfähige Vergütung 

Wir freuen uns auf Ihre Kontaktaufnahme! 

Vollständige Bewerbungsunterlagen bitte per E-Mail an Frau Damaschke: karriere@greentech.energy 


